
Seit bald 150 Jahren ist Faude & Huguenin international renommiert für seine  
exklusiven Produkte von individuellem und künstlerischem Charakter.

Die einzigartige Qualität in der Gestaltung und die Sorgfalt in der Fertigung machen  
Faude & Huguenin zu einer bedeutenden Kunstprägeanstalt mit internationaler Klientel.  

Ob in Gold, Silber, Bronze oder Messing – alle Erzeugnisse werden an den zwei  
Standorten in Gippingen und Le Locle in Handarbeit hergestellt.

Zur Verstärkung unseres nationalen und internationalen Verkaufs suchen wir einen  
dynamischen und unternehmerisch denkenden:

Faude & Huguenin AG 
M. Christoph K. Sanne | VP Sales & Marketing | +41 56 268 67 03

christoph.sanne@huguenin.ch | www.huguenin.ch 

Sales Manager (m/w)
Anforderungsprofil
• �Betriebswirtschaftliche Ausbildung  

mit technischem Grundverständnis 
• �Einige Jahre Berufserfahrung im  

internationalen Verkauf & Business 
Development 

• �Führungs- und Verhandlungs- 
erfahrung mit Key Accounts,  
Distributoren, Agenten  

• �Teamfähigkeit, Flexibilität
• �Durchsetzungsvermögen,  

Eigeninitiative und Zuverlässigkeit
• �IT-Kenntnisse  

(MS Office, ERP, PPS) 
• �Fremdsprachen: Verhandlungssicher 

Französisch, Englisch, jede weitere  
Sprache ist ein Plus

• �Freude an nationaler und  
internationaler Reisetätigkeit  
ca. 40%–60%

Aufgaben 
• �Führung und Ausbau von nationalen  

und internationalen Key Accounts 
• �Führung und Ausbau von nationalen  

und internationalen Key Accounts 
• �Akquisition von neuen Absatzmärkten  

und profitablen Kunden 
• Projekt-Management
• Forecasting (volume & value)
• �Führung und Motivation von  

Distributoren & Agenten

Wir bieten 
• �Interessantes und herausforderndes  

Aufgabengebiet mit viel Raum  
für unternehmerische Mitgestaltung

• �Multinationales, kollegiales und  
teamorientiertes Arbeitsklima

• �Marktgerechte Arbeits- und  
Anstellungsbedingungen

Arbeitsbeginn: nach Vereinbarung

Ihre aussagekräftigen Unterlagen senden Sie bitte elektronisch an: 
christoph.sanne@huguenin.ch


